
2021 온라인 판매능력 향상 컨설팅 계획

 인터넷, 스마트폰 등 정보통신을 통한 농산물 거래 증대에 따라 

농업인의 온라인 판매 역량을 강화시켜 전문 경영인으로 육성

 추진방향

  ❍ 농업인의 온라인 판매 활성화를 위한 농가별 1:1 컨설팅 진행

  ❍ 온라인 판매 컨설팅을 통한 농장 브랜딩 및 상품 개발

 추진개요

  ❍ 운영기간: 2021. 8월 ~ 2021. 12월

  ❍ 대    상: 2021년 온라인 판매기초반 교육 수료생 중 5명

    - 올해 온라인 판매실적이 있으나 추가 컨설팅이 필요한 자

    - 올해 세부적인 온라인 판매계획이 있는 자

  ❍ 컨설턴트: 오름커뮤니케이션 최연신대표

 컨설팅 지원사항

  ❍ 농장 홍보를 위한 CI로고 등 브랜딩 작업 및 명함시제품 제작

  ❍ 네이버 스마트스토어 상세페이지 편집 및 운영 방법

 

 운영일정

계획 수립 

및 홍보
è

희망자

신청 접수
è

후보자 심사 및 

대상자 선정
7.19 ~ 8.13 8.2 ~ 8.13 8.16 ~ 8.27

è
컨설팅 

추진
è

온라인 판매

매출관리
9 ~ 10월 10 ~ 12월



 컨설팅 신청 및 대상자 선정

  ❍ 지원자격: 2021년 온라인 판매기초반 교육 수료생

  ❍ 접수기간: 2021. 8. 2. ~ 8. 13.

  ❍ 접수방법: 신청서(붙임 1) 작성 후 이메일 제출(jwon2382@korea.kr)

  ❍ 대상자선정: 기한 내 신청자 중 선정기준에 의해 선정

 기대효과

  ❍ 농산물 소비시장 패턴 변화에 대응하기 위한 온라인 판매 능력 향상

  ❍ 농장 홍보 효과를 통한 온라인 직거래 활성화 및 농가소득 증대

 수강생 선정기준

구분 평가항목 평가 및 배점기준 점수

판매실적
및

판매계획
(40)

○ 온라인 판매실적 ○ 우수(10), 보통(7) (   )

○ 구체적 사업 계획성 ○ 우수(30), 보통(20), 미흡(15) (   )

교육
(20점)

○ 경영 및 온라인 판매 관련 

   교육시간

○ 30시간 이상(20), 15∼29시간(15), 15시간 이하(1)

   * 사이버교육은 수료시간의 50% 인정
(   )

단체활동
(15점)

○ 농업인 단체 활동 실적

○ 시 단위 이상 농업인 단체

   단체장(15), 임원(12), 회원(10)

○ 읍 단위 농업인단체, 강소농, 농업인연구회

   단체장(12), 임원(10), 회원(8)

(   )

온라인
마케팅능력
(15점)

○ 블로그, SNS 활용정도
○ 우수(30), 보통(20), 미흡(15)

   * 판단기준: 팔로워 및 게시글 수 등
(   )

기타여건
(10점)

○ 신청자 온라인 판매 의지 ○ 우수(10), 보통(8), 미흡(3) (   )

    ※ 배점에 대한 증빙자료는 컨설팅 신청서 제출 시 같이 제출.


